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FE Product: 546 YRR TS K
EARTRAREERA &

W= Quantity: B BT+ (FEEEE)
fl4m: 200 PCS
EARFHREN TS K, A ERLATE

L Unit Price: 6] 48 . USD 20.5 PER CARTON CIF
NEWYORK, AMERTCA
ELREAF T LK

S il Amount : B WA T
5|4 . GBP 35000
EL6RTYEETA T %, M AR ELKL

%5 77 Payment: ffl4m: T/T 30% IN ADVANCE AND 70% WITHIN
30 DAYS AFTER SHIPMENT DATE

=R — \

T B R Means of Transport: \ZSZET;?(%&EEEE% 2, AkA BY
ELRTPHEEZETLE K

ok Port of Shipment: |#&=R.: B0, X
f5l4m: HAMBURG, GERMANY

LTS I | SeEE A5 K FEEE

Destination:

ELRFREARTE &

R4 2 Insurance: 7 4m FOB 77 &\ TR & 2 4n T -
TO BE COVERED BY THE BUYER.

=R

Product:01005 CANNED SWEET CORN

Quantity:10000 CARTONS

Unit Price:USD 5.3 PER CARTON CIF NEWYORK, AMERICA

Amount : USD53000

Payment:L/C AT 30 DAYS AFTER SIGHT

Means of Transport:BY VESSEL
Port of Shipment:SHANGHAI, CHINA
Port of Destination:NEWYORK, AMERICA

Insurance:FOR

CLAUSES (A), INSTITUTE WAR CLAUSES, INSTITUTE STRIKES CLAUSES.

(4) 38 SRR 14 RA AL ER AT 10 24— B
(5) “PE%” B FAIESCH L 6B “accept” 8L

accepted”s

110 PERCENT OF THE INVOICE VALUE COVERING INSTITUTE CARGO
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Messrs: No
Date
Dear Sirs,
We are pleased to confirm our sale of the following goods on the terms and conditions set forth below;
= Product s . . e
Chmce‘ No ‘ Description ‘Quantlty‘ Unit Unit Price ‘ Amount
[ select... +] [ select... *|}
i 12 gk B

Total] | [1 -1 ]
Say Total:
Payment: select... v select.. o
Packing:
Port of Shipment: select... >
Port of Destination: select... -
Shipment: select... hdll: ] select... 4
Shipping Mark:
Quality:
Insurance:
Documents:

]
Any dispute arising from or in connection with this Contract shall be submitted fo Pocib International Economic
and Trade Arbitration Commission for arbitration which shall be conducted in accordance with the PIETAC's
arbitration rules in effect at the time of applying for arbitration. The arbitral award is final and binding upon both
parties.
BUYERS SELLERS
5
(Manager Signature) (Manager Signature)
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L Unit Price: 6] 48 . USD 20.5 PER CARTON CIF
NEWYORK, AMERTCA
ELREAF T LK

S il Amount : B WA T
5|4 . GBP 35000
EL6RTYEETA T %, M AR ELKL

%5 77 Payment: ffl4m: T/T 30% IN ADVANCE AND 70% WITHIN
30 DAYS AFTER SHIPMENT DATE

=R — \

T B R Means of Transport: \ZSZET;?(%&EEEE% 2, AkA BY
ELRTPHEEZETLE K

ok Port of Shipment: |#&=R.: B0, X
f5l4m: HAMBURG, GERMANY

LTS I | SeEE A5 K FEEE

Destination:

ELRFREARTE &

R4 2 Insurance: 7 4m FOB 77 &\ TR & 2 4n T -
TO BE COVERED BY THE BUYER.

=R

Product:01005 CANNED SWEET CORN

Quantity:10000 CARTONS

Unit Price:USD 5.3 PER CARTON CIF NEWYORK, AMERICA

Amount : USD53000

Payment:L/C AT 30 DAYS AFTER SIGHT

Means of Transport:BY VESSEL
Port of Shipment:SHANGHAI, CHINA
Port of Destination:NEWYORK, AMERICA

Insurance:FOR

CLAUSES (A), INSTITUTE WAR CLAUSES, INSTITUTE STRIKES CLAUSES.

(4) 38 SRR 14 RA AL ER AT 10 24— B
(5) “PE%” B FAIESCH L 6B “accept” 8L

accepted”s

110 PERCENT OF THE INVOICE VALUE COVERING INSTITUTE CARGO
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TEFEEA: RMB 000 0.00
9 {ERIETFFeRE: RvB 0.00 0.00
D/A. DP[1E-Fiesh: RMB 0.00 0.00
TT{TEFiEE: RMB 000 0.00
X RMB 0.00 0.00
10 EpiE: (=7+8+9) . -
1 EFmHEEyiLA : RvB 0.00 0.00
(FREA» B=ER: (=11-10) RMB 0.00 0.00

ERRSEE: 000 % 0.00




£, ZIT&H

AR HE R 007 IBE R 45 2R i R R A H), A B TR R 8 7 a w R A 4 DR A .
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WV BATEIANE R, WEZEN ST 2 BEANR] “ Sk ss ", b k55 e e .

Messrs: No
Date
Dear Sirs,
We are pleased to confirm our sale of the following goods on the terms and conditions set forth below;
= Product s . . e
Chmce‘ No ‘ Description ‘Quantlty‘ Unit Unit Price ‘ Amount
[ select... +] [ select... *|}
i 12 gk B

Total] | [1 -1 ]
Say Total:
Payment: select... v select.. o
Packing:
Port of Shipment: select... >
Port of Destination: select... -
Shipment: select... hdll: ] select... 4
Shipping Mark:
Quality:
Insurance:
Documents:

]
Any dispute arising from or in connection with this Contract shall be submitted fo Pocib International Economic
and Trade Arbitration Commission for arbitration which shall be conducted in accordance with the PIETAC's
arbitration rules in effect at the time of applying for arbitration. The arbitral award is final and binding upon both
parties.
BUYERS SELLERS
5
(Manager Signature) (Manager Signature)
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REEER | REEZEFRFACGEX) WA

FE Product: 546 YRR TS K
EARTRAREERA &

W= Quantity: B BT+ (FEEEE)
fl4m: 200 PCS
EARFHREN TS K, A ERLATE

L Unit Price: 6] 48 . USD 20.5 PER CARTON CIF
NEWYORK, AMERTCA
ELREAF T LK

S il Amount : B WA T
5|4 . GBP 35000
EL6RTYEETA T %, M AR ELKL

%5 77 Payment: ffl4m: T/T 30% IN ADVANCE AND 70% WITHIN
30 DAYS AFTER SHIPMENT DATE

=R — \

T B R Means of Transport: \ZSZET;?(%&EEEE% 2, AkA BY
ELRTPHEEZETLE K

ok Port of Shipment: |#&=R.: B0, X
f5l4m: HAMBURG, GERMANY

LTS I | SeEE A5 K FEEE

Destination:

ELRFREARTE &

R4 2 Insurance: 7 4m FOB 77 &\ TR & 2 4n T -
TO BE COVERED BY THE BUYER.

=R

Product:01005 CANNED SWEET CORN

Quantity:10000 CARTONS

Unit Price:USD 5.3 PER CARTON CIF NEWYORK, AMERICA

Amount : USD53000

Payment:L/C AT 30 DAYS AFTER SIGHT

Means of Transport:BY VESSEL
Port of Shipment:SHANGHAI, CHINA
Port of Destination:NEWYORK, AMERICA

Insurance:FOR

CLAUSES (A), INSTITUTE WAR CLAUSES, INSTITUTE STRIKES CLAUSES.

(4) 38 SRR 14 RA AL ER AT 10 24— B
(5) “PE%” B FAIESCH L 6B “accept” 8L

accepted”s

110 PERCENT OF THE INVOICE VALUE COVERING INSTITUTE CARGO
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BATEMUA, O RATRE RS BoR “SER A B, HONIEE &

HORIES B O AR R
i 0 B A& W E E
RS mEEHA (UsD) Sl ¥ o
= U
= USD 1=USD

Usb 1= * 0
2 Wt CEFEEED usD 0.00 0.00
ZS HOEfMMA . UsSD 000 0.00
= A . SCRRFERIREAS:  USD 0.00 0.00
# ¥ #&: uspooo 0.00
B x% &: uspooo 0.00
4+ O #: usp0.00 0.00
8 1T & HM: UusD oo 0.00
# H i usD 000 0.00
B.E A & A: usploo 0.00
SO S AC (FOB/FCAREAS) : usD 0.00 0.00
C=A+B 0.00 0.00
o UsD 0.00 0.00
z SRR UsD 0.00 0.00
— usp 0.00 0.00
CFR/CPTRfiA:(=C+F) g —
HOEEE: usD 0.00 0.00
Bir#g. 0.00 %60 0.00
fei®npk:  0.00 % 0.00
fRes: 000 0.00
s usp 0.00 0.00
CIF/CIPRiAR: (=C+F+I) e —
ERR =S 0.00 % 0.00
i# TIEREFER S iRgRP:  0.00 0.00
fir Ft4MBIT (FOBFCA) : (=C+P)  0.00 0.00
= F9MBHT  (CFR/CPT) : (=C+F+P) 0.00 0.00

SR (CIF/CIP) : (=C+F+1+P) 0.00 0.00




AR E S O RA R R:
B O B A& W OH R

= MEIRERMB) IS et
T RMB 1=USD 0
RMB 1= > 0
0.00 0.00
1 FOB FCAREZy ———————
{5 0.00 0.00
; EhEE: UsD 0.00 0.00
RME 0.00 0.00
0.00 0.00
3 CFR/CPTREZfi: (=1+2) ——————————
RMB 0.00 0.00
[E5HFEE: RMB 0.00 0.00
4 Sirgdk. 000 %o 0.00
BfFhnet . 0.00 % 0.00
B{RgEy. 000 0.00
0.00 0.00
5 CIF/CIPRERZ{fh: (=3+4) ————————
RMB 0.00 0.00
6 HOxFH: RvB 000 0.00
7 =HipiAs: (=5+6) RMB 0.00 0.00
ot &F: RMEB 0.00 0.00
B x #FH: RME 0.00 0.00
H B fH: RMB 000 0.00
8 g #i: RmMp 000 0.00
H  fft: RvMB 000 0.00
EEMA: RMB 0.00 0.00
fFATEM: RMB 000 0.00
TEFEEA: RMB 000 0.00
9 {ERIETFFeRE: RvB 0.00 0.00
D/A. DP[1E-Fiesh: RMB 0.00 0.00
TT{TEFiEE: RMB 000 0.00
X RMB 0.00 0.00
10 EpiE: (=7+8+9) . -
1 EFmHEEyiLA : RvB 0.00 0.00
(FREA» B=ER: (=11-10) RMB 0.00 0.00

ERRSEE: 000 % 0.00
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Messrs: No
Date
Dear Sirs,
We are pleased to confirm our sale of the following goods on the terms and conditions set forth below;
= Product s . . e
Chmce‘ No ‘ Description ‘Quantlty‘ Unit Unit Price ‘ Amount
[ select... +] [ select... *|}
i 12 gk B

Total] | [1 -1 ]
Say Total:
Payment: select... v select.. o
Packing:
Port of Shipment: select... >
Port of Destination: select... -
Shipment: select... hdll: ] select... 4
Shipping Mark:
Quality:
Insurance:
Documents:

]
Any dispute arising from or in connection with this Contract shall be submitted fo Pocib International Economic
and Trade Arbitration Commission for arbitration which shall be conducted in accordance with the PIETAC's
arbitration rules in effect at the time of applying for arbitration. The arbitral award is final and binding upon both
parties.
BUYERS SELLERS
5
(Manager Signature) (Manager Signature)
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	高职组“互联网+国际贸易综合技能”赛项
	样题1
	外贸B2B模块
	一、贸易国家
	二、注册公司
	三、业务推广
	四、寻找客户
	五、业务磋商
	六、填写进出口成本预算表
	七、签订合同

	外贸B2C模块
	销售平台：A平台（亚马逊），B平台（速卖通）
	销售品类：围巾、皮带
	回合数量：8个回合
	初始资金：20万元
	一、创建公司
	公司已完成注册，无需选手自己创建。
	二、市场调研
	分析不同国家的消费者需求、汇率、外贸B2C平台政策、物流政策、竞品等各种市场环境，掌握市场需求和市场
	（一）环境数据
	了解市场环境、货币、税收以及融资等情况。
	1.市场环境
	分析市场快讯，了解外贸B2C的市场环境以及未来可能的变化趋势，捕捉商机，合理筹划运营决策，并把握不同
	2.货币
	了解外汇牌价与汇率走势。
	3.税收
	了解各项税收的征收标准、缴纳时间。
	4.贷款
	了解中小企业信用贷款和应收账款质押贷款两种贷款方式的要求、发放时间、利率、还贷周期等信息。
	（二）市场前期调研
	访问外贸B2C平台的前端页面，调研在线平台所有在售商品的信息，包括商品标题、定价、好评分以及销售额排
	（三）外贸B2C平台
	了解各外贸B2C平台特点与政策，包括市场渗透率、热搜词排行、销售方案和费用、账期以及备货周期。
	1.市场渗透率
	了解各外贸B2C平台在不同国家的市场渗透率，分析不同国家消费者对不同平台的偏好程度。
	2.热搜词排行榜
	了解各外贸B2C平台中不同品类的热搜关键词排行榜，分析不同商品的需求情况。
	3.销售方案和费用
	了解各外贸B2C平台的销售方案和费用明细，销售费用包含佣金和订阅费。了解费用金额、扣除的时间以及扣除
	4.账期与备货时间
	了解各外贸B2C平台与卖家结算销售账款的周期和备货周期。如果卖家没有能够在备货期内及时完成发货，订单
	（四）仓储物流
	了解不同物流服务的时效与价格，国内仓与海外仓的收费计算方法。根据所售产品的特点以及物流服务的价格和时
	1.物流服务
	了解物品计费重量（实际重量和体积重量）的计算方法，以及不同物流方式运送到不同国家的运费情况。可使用服
	2.国内仓库
	了解国内仓库的仓储费率以及库存商品清仓抛售价格的计算方法。
	3.海外仓库和平台自建物流配送
	了解不同国家的海外仓库和平台自建物流的政策，仓储费用、配送服务费用的计算方法。了解海外仓库存商品清仓
	三、采购管理
	国内商品采购平台提供不少于500种商品，每款商品包括图片、价格、起订量、物流成本、包装、货描、品级等
	四、仓储管理
	查看库存商品清单，通过调仓计划将库存商品在不同的仓库之间进行调拨（包括本地仓与海外仓），调仓需要花费
	（一）库存清单
	查看商品在各个仓库详细的库存数量等信息。
	（二）清仓抛售计划
	制定清仓抛售计划。
	（三）调仓计划
	建立海外仓，制定调仓计划，填写相关的调仓信息，对各商品在各个仓库的备货数量进行调拨。
	五、店铺运营
	（一）创建店铺
	选手可创建一个或者多个店铺。店铺一经创建，不予撤销。
	（二）商品管理
	对商品进行管理操作，包括商品上下架、商品标题价格等编辑修改操作。进行商品上架操作时，撰写产品标题、核
	1.发布商品（每回合发布新商品数量上限为50个，店铺在售商品数量上限为100个）
	（1）商品标题：撰写英文标题，包含商品的英文名称、产品特征（属性）等，展现商品特点，避免罗列和堆砌。
	（2）商品价格：确定商品价格，设置折扣，折扣后的价格即为商品的销售价格。
	（3）库存：选择发货仓库，并确定上架量。
	（4）物流：针对不同地区买家选择合适的物流方式，制定相应的运费策略。
	2.管理商品
	管理已发布的商品，对产品进行编辑、下架等操作。
	（三）营销推广
	1.平台营销工具
	通过平台营销工具制定商品引流决策，可对每一个上架商品设定单次点击价格和预算限额，并且充值店铺账户。
	2.社交网络营销工具
	通过社交网络营销工具制定商品引流决策，可为每一个上架商品选择软文广告或网红直播方式，选择对应地区和套
	（四）展示设计
	通过展示设计提升商品的视觉吸引力，不同套餐对应不同成本和效果。
	（五）订单
	查看历史订单的不同状态以及发货情况。
	订单的状态包括等待发货、已发货、已完成、未履行和退货。订单需要在备货期内完成发货，否则会形成未履行订
	六、财务管理
	（一）资金
	查询当前回合所有支出和收入的项目明细及可使用资金。
	（二）贷款
	可通过中小企业信用贷款、应收账款质押贷款两种方式进行融资。
	七、运营结果分析
	运营结果数据在每回合末动态产生，反映该回合的决策质量和成果，选手需要通过挖掘财务、订单、利润、库存四
	（一）财务分析
	1.资产负债表
	分析资产负债表，了解企业在某个时间点的财务状况。主要包含了“资产”部分和“负债及所有者权益”部分。最
	2.利润表
	分析利润表，了解企业在一定期间的经营成果和盈利状况。通过对一定阶段的收入、费用、支出进行归类，深入分
	利润表中的“净利润”金额即为对应时间内资产负债表中的“未分配利润”金额。
	3.现金流量表
	分析现金流量表，了解公司在一定时期实际的现金流入和现金流出的情况，保证公司健康经营。如果在回合结束计
	4.企业所得税纳税申报表
	查看企业所得税缴纳情况，包括营业收入、营业外收入、营业支出、营业利润、应纳所得税额、税率、实际应缴纳
	5.店铺应收账款结算计划表
	查看店铺应收账款结算计划表，了解公司所有经营店铺的应收账款结算情况。对照不同的结算周期查看具体的结算
	6.贷款还款计划表
	查看贷款还款计划表，了解公司在各个还款周期的贷款与还款情况，包括当期本金、当期利息、管理费、当期应还
	7.物流服务费用结算计划表
	查看物流服务费用结算计划表，了解各物流服务在不同回合周期的费用情况，估算公司需要缴纳的物流费用，做好
	（二）订单分析
	从订单层面分析外贸B2C公司的运营成果。
	1.订单收入
	订单收入包括订单总收入、地区订单收入、店铺订单收入和商品订单收入。从公司、地区、店铺和商品这四个方面
	2.商品订单量排名
	分析商品在外贸B2C平台中的订单量和对应排名，了解商品在该平台的销售和竞争情况。
	3.商品流量和订单
	对比分析商品的曝光量、浏览量、转化率和订单等关键数据，寻找商品运营中存在的具体问题，从商品选品、标题
	4.商品流量来源
	对比分析商品的不同流量来源，包括站内流量、平台营销工具流量、社交网络营销工具流量和店内流量，思考如何
	5.店铺广告业绩
	通过分析广告业绩报表，了解商品广告的使用情况，优化广告投入决策，增加广告的精准度以及影响力，提高广告
	（三）利润分析
	从利润层面分析外贸B2C公司的运营情况，包括营业收入、地区销售利润、店铺销售利润和单个商品销售利润。
	（四）库存分析
	1.库存清单
	查询过往回合的商品库存情况，包括国内仓和海外仓的库存明细。
	2.发货信息
	分析各个平台的商品发货情况，包括订单的产生时间、最迟发货时间、订单数量、对应的出库地点、物流方式和实
	3.库存动销率
	通过库存动销率分析和优化商品库存管理策略。
	八、日程表
	查看日程表，明确具体费用的缴纳时间，规避破产的风险。在某回合结束时，如果可用现金低于0，公司将会立即

	高职组“互联网+国际贸易综合技能”赛项
	样题2
	外贸B2B模块
	一、贸易国家
	二、注册公司
	三、业务推广
	四、寻找客户
	五、业务磋商
	六、填写进出口成本预算表
	七、签订合同

	外贸B2C模块
	销售平台：A平台（亚马逊），C平台（WISH）
	销售品类：围巾、男士外套
	回合数量：8个回合
	初始资金：20万元
	一、创建公司
	公司已完成注册，无需选手自己创建。
	二、市场调研
	分析不同国家的消费者需求、汇率、外贸B2C平台政策、物流政策、竞品等各种市场环境，掌握市场需求和市场
	（一）环境数据
	了解市场环境、货币、税收以及融资等情况。
	1.市场环境
	分析市场快讯，了解外贸B2C的市场环境以及未来可能的变化趋势，捕捉商机，合理筹划运营决策，并把握不同
	2.货币
	了解外汇牌价与汇率走势。
	3.税收
	了解各项税收的征收标准、缴纳时间。
	4.贷款
	了解中小企业信用贷款和应收账款质押贷款两种贷款方式的要求、发放时间、利率、还贷周期等信息。
	（二）市场前期调研
	访问外贸B2C平台的前端页面，调研在线平台所有在售商品的信息，包括商品标题、定价、好评分以及销售额排
	（三）外贸B2C平台
	了解各外贸B2C平台特点与政策，包括市场渗透率、热搜词排行、销售方案和费用、账期以及备货周期。
	1.市场渗透率
	了解各外贸B2C平台在不同国家的市场渗透率，分析不同国家消费者对不同平台的偏好程度。
	2.热搜词排行榜
	了解各外贸B2C平台中不同品类的热搜关键词排行榜，分析不同商品的需求情况。
	3.销售方案和费用
	了解各外贸B2C平台的销售方案和费用明细，销售费用包含佣金和订阅费。了解费用金额、扣除的时间以及扣除
	4.账期与备货时间
	了解各外贸B2C平台与卖家结算销售账款的周期和备货周期。如果卖家没有能够在备货期内及时完成发货，订单
	（四）仓储物流
	了解不同物流服务的时效与价格，国内仓与海外仓的收费计算方法。根据所售产品的特点以及物流服务的价格和时
	1.物流服务
	了解物品计费重量（实际重量和体积重量）的计算方法，以及不同物流方式运送到不同国家的运费情况。可使用服
	2.国内仓库
	了解国内仓库的仓储费率以及库存商品清仓抛售价格的计算方法。
	3.海外仓库和平台自建物流配送
	了解不同国家的海外仓库和平台自建物流的政策，仓储费用、配送服务费用的计算方法。了解海外仓库存商品清仓
	三、采购管理
	国内商品采购平台提供不少于500种商品，每款商品包括图片、价格、起订量、物流成本、包装、货描、品级等
	四、仓储管理
	查看库存商品清单，通过调仓计划将库存商品在不同的仓库之间进行调拨（包括本地仓与海外仓），调仓需要花费
	（一）库存清单
	查看商品在各个仓库详细的库存数量等信息。
	（二）清仓抛售计划
	制定清仓抛售计划。
	（三）调仓计划
	建立海外仓，制定调仓计划，填写相关的调仓信息，对各商品在各个仓库的备货数量进行调拨。
	五、店铺运营
	（一）创建店铺
	选手可创建一个或者多个店铺。店铺一经创建，不予撤销。
	（二）商品管理
	对商品进行管理操作，包括商品上下架、商品标题价格等编辑修改操作。进行商品上架操作时，撰写产品标题、核
	1.发布商品（每回合发布新商品数量上限为50个，店铺在售商品数量上限为100个）
	（1）商品标题：撰写英文标题，包含商品的英文名称、产品特征（属性）等，展现商品特点，避免罗列和堆砌。
	（2）商品价格：确定商品价格，设置折扣，折扣后的价格即为商品的销售价格。
	（3）库存：选择发货仓库，并确定上架量。
	（4）物流：针对不同地区买家选择合适的物流方式，制定相应的运费策略。
	2.管理商品
	管理已发布的商品，对产品进行编辑、下架等操作。
	（三）营销推广
	1.平台营销工具
	通过平台营销工具制定商品引流决策，可对每一个上架商品设定单次点击价格和预算限额，并且充值店铺账户。
	2.社交网络营销工具
	通过社交网络营销工具制定商品引流决策，可为每一个上架商品选择软文广告或网红直播方式，选择对应地区和套
	（四）展示设计
	通过展示设计提升商品的视觉吸引力，不同套餐对应不同成本和效果。
	（五）订单
	查看历史订单的不同状态以及发货情况。
	订单的状态包括等待发货、已发货、已完成、未履行和退货。订单需要在备货期内完成发货，否则会形成未履行订
	六、财务管理
	（一）资金
	查询当前回合所有支出和收入的项目明细及可使用资金。
	（二）贷款
	可通过中小企业信用贷款、应收账款质押贷款两种方式进行融资。
	七、运营结果分析
	运营结果数据在每回合末动态产生，反映该回合的决策质量和成果，选手需要通过挖掘财务、订单、利润、库存四
	（一）财务分析
	1.资产负债表
	分析资产负债表，了解企业在某个时间点的财务状况。主要包含了“资产”部分和“负债及所有者权益”部分。最
	2.利润表
	分析利润表，了解企业在一定期间的经营成果和盈利状况。通过对一定阶段的收入、费用、支出进行归类，深入分
	利润表中的“净利润”金额即为对应时间内资产负债表中的“未分配利润”金额。
	3.现金流量表
	分析现金流量表，了解公司在一定时期实际的现金流入和现金流出的情况，保证公司健康经营。如果在回合结束计
	4.企业所得税纳税申报表
	查看企业所得税缴纳情况，包括营业收入、营业外收入、营业支出、营业利润、应纳所得税额、税率、实际应缴纳
	5.店铺应收账款结算计划表
	查看店铺应收账款结算计划表，了解公司所有经营店铺的应收账款结算情况。对照不同的结算周期查看具体的结算
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